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Ambitions de la Fecamo 2025 :
ensemble, batissons
un secteur plus fort

Cher Membre,

La Fecamo est au service de ses mem-
bres actifs dans les secteurs du carre-
lage, de la mosaique, des chapes et des
sols industriels. Alors que 2024 touche
a sa fin, c'est le moment idéal pour re-
venir ensemble sur I'année écoulée.

Cette année, la Fecamo a continué de
renforcer sa collaboration avec les éco-
les belges qui proposent des forma-
tions de carreleur. Grace a des dons,
nous avons aidé ces établissements
a acquérir le matériel adéquat. Malgré
ces efforts, il reste un défi de taille : at-
tirer de nouveaux étudiants et fournir
aux écoles les ressources nécessaires.
Nous poursuivrons cet engagement,
en collaboration avec nos partenaires.

La Fecamo était également présente
lors de la Journée du Parachevement,
ou les visiteurs ont pu découvrir no-
tre stand et rencontrer nos différents
partenaires. Nous avons également
proposé un rafraichissement et or-
ganisé une roue de la fortune, offrant
aux visiteurs la chance de gagner des
prix. Cette journée a été une excellente
opportunité pour échanger avec nos
membres et écouter leurs besoins ou
questions.

Nous avons aussi organisé¢, comme
chaque année, notre concours annuel
du Meilleur Carreleur, auquel 19 car-
releurs ont participé dans différen-
tes catégories. Les lauréats ont été

|
v

récompensés lors de la Journée du
Parachévement. Félicitations encore a
tous les participants, leurs réalisations
étaient toutes magnifiques.

2025 est a nos portes, et I'équipe de la
Fecamo est déja en train de préparer
la prochaine année. Notez dés main-
tenant la date du mercredi 29 janvier
2025 dans votre agenda, car ce jour-la
se tiendra la toute premiere édition de
la Nuit du Carreleur a Brussels Kart. Une
soirée ou vVous pourrez rencontrer nos
différents partenaires ou assister a des
ateliers intéressants. Participez a notre
course de karting et, qui sait, peut-étre
terminerez-vous sur la premiére marche
du podium !

Au nom de la Fecamo, je vous souhaite
de joyeuses fétes et une excellente fin
dannée.

Avec mes salutations confraternelles,

Gino Vanhaverbeke
Président FECAMO
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Kenneth Decru
par le métier et

Dans un métier ou la précision et le
savoir-faire sont essentiels, la pas-
sion fait toute la différence. C'est
certainement le cas de Kenneth
Decruw, un carreleur dévoué, qui
posséde une entreprise indivi-
duelle axée sur le marché privé.
Mais ce qui le distingue véritable-
ment, ce n'est pas uniquement son
expertise, mais aussi son enga-
gement a partager ses connais-
sances avec la génération future.

Présentation de I'entreprise

Kenneth Decruw travaille comme car-
releur indépendant et se concentre sur
le marché privé. Il attache une grande
importance au contact personnel et
a la qualité, et travaille exclusivement
avec des marques de renom, telles
quArdex, Gutjahr, Schllter et Wedi. Ce
choix de la qualité allemande garan-
tit des résultats durables et de haute
qualité, ce que ses clients apprécient
beaucoup.

Kenneth est spécialisé dans le carre-
lage standard. En 2022, son savoir-
faire a été récompensé par le prix
de la « Plus belle réalisation dans la
catégorie format standard » lors du
concours du meilleur carreleur orga-
nisé par Fecamo. Afin de maintenir ses
connaissances professionnelles a jour,
il suit régulierement des formations,
tant en Belgique qu'a Iétranger. Il ne
se contente toutefois pas de les appli-
quer dans son travail : il les partage
aussi en tant qu'enseignant.
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L'enseignant dans la pratique

Outre son travail de carreleur, Kenneth
enseigne au CLW (centre d'apprentis-
sage dual) a Ostende. Il y inspire des
jeunes en leur transmettant son exper-
tise et sa passion. « L’interaction avec
les éleves et le respect que je suscite
par mon approche me procurent une
grande satisfaction », déclare-t-il.

En tant qu'enseignant, Kenneth insiste
sur l'importance de l'expérience pra-
tique. Il montre son propre travail aux
éléves pour les motiver et les rendre
fiers de leur métier. « Un enseignant
motivé, qui possede une expérience
pratique, peut avoir un impact consi-
dérable », poursuit-il.

Plus que le carrelage

Pour Kenneth, le carrelage est plus
qu'un simple travail physique. « Cest
une profession qui conjugue connais-
sances, attitude, éthique du travail et
fierté du métier. Chaque jour, vous
devez faire vos preuves a légard de
vous-méme et du client », explique-t-
il. Il transmet également ces valeurs a
ses étudiants et encourage les carre-

W : un carreleur passionné
'enseighement

leurs a collaborer tout en préservant
leur individualité. « En fin de compte,
nous sommes les architectes de notre
propre bonheur », ajoute-t-il.

Défis et opportunités dans l'ensei-
gnement

Kenneth aime enseigner, mais il voit
aussi des défis a relever. Il demande
un soutien accru du marché, par
exemple pour les matériaux et l'équi-
pement, et salue les initiatives que
prend Fecamo a cet égard. Par ail-
leurs, il souligne limportance d'ensei-
gnants expérimentés. « Un enseignant
doit avoir une expérience pratique afin
de transmettre ses connaissances et
son enthousiasme de maniére cré-
dible », affirme-t-il.

Un professionnel avec une mission
Kenneth Decruw est plus qu'un pro-
fessionnel : il est une source d'inspi-
ration. Par son travail dans la pratique
et par lenseignement, il contribue a
l'avenir de sa profession. Grace a son
savoir-faire, ses connaissances et sa
passion, une nouvelle génération de
carreleurs est préte a placer la barre
plus haut. Comme il le dit lui-méme :
« Le carrelage est un art qui allie sa-
voir-faire et passion. Je suis fier d’y
apporter ma contribution. » &
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Mahaux Mosaiques

Aprés un accueil chaleureux dans
son showroom de Gembloux,
Alexandre Mahaux nous plonge
dans l'univers des mosaiques,
carrelages et pierres naturelles.
Chaque produit exposé est ac-
compagné d'explications sur son
origine et sa fabrication. Un cadre
idéal pour découvrir la passion
qui l'anime.

Le carrelage, une histoire de famille ?
« Tout a commencé avec mon grand-
pére, entrepreneur général, qui sest
spécialisé dans le carrelage, un mé-
tier technique et raffiné. Aujourd’hui,
nous développons aussi des solutions
pour le wellness : hammams, spas et
piscines. Une spécialisation née, en
partie, parce quon est une famille un
peu frileuse !'» plaisante-t-il.

Comment est né votre showroom ?
Des personnes venaient chez nous,
parfois de loin, pour trouver du car-
relage que l'on présentait dans notre
garage. Ce que tout le monde faisait
a Iépoque : plusieurs showrooms
réputés ont commencé ainsi. Au vu
de la demande croissante, jai voulu
y répondre en proposant un espace
complet et accessible.

Nous avons donc créé un espace
premium oU chaque client bénéficie
d'un rendez-vous personnalisé pour
explorer une large palette de pro-
duits, des mosaiques aux carrelages
en passant par les matériaux naturels.
Notre concept est unique : le client,
qu’il soit professionnel ou privé, ar-
rive avec une idée, et nous trouvons
ou fabriquons ce qu'il souhaite. Cest
un peu comme chez Ferrari : chaque



projet est traité avec attention et
exclusivité. Jusqu'au service aprés-
vente bien entendu !

Quelles sont les tendances actuelles ?
En carrelage, les couleurs naturelles
comme le vert ou le beige sont en
vogue. Pour les piscines, les mo-
saiques en pate de verre et les tons
sombres, comme le noir, sont trés
prisés. Nous voyons aussi un retour
aux matériaux traditionnels, comme
le marbre ou les tomettes faites
main, qui donnent un rendu plus cha-
leureux que le carrelage classique.

Quelle est votre plus grande fierté ?
Nous avons fourni et posé des mo-
saiques pour un projet exceptionnel
a Chicago, réalisé par une artiste
mosaiste. Voir nos produits intégrer
des ceuvres dart a léchelle inter-
nationale, c'est gratifiant, car on ne
pensait pas que ¢a irait jusque-la.

Quel est le défi majeur dans votre
métier ?

Gérer la logistique. Nos produits pro-
viennent de dizaines d'usines a tra-
vers le monde. Chaque commande
demande un suivi minutieux pour ga-
rantir la qualité et éviter les erreurs.
C'est un travail exigeant, mais notre
passion pour ce métier reste intacte.

Un conseil pour quelqu’un souhai-
tant se lancer dans ce domaine ?
Aimez ce que vous faites. La passion
est essentielle dans un métier tech-
nique et créatif comme celui-ci. C'est
cet amour du détail qui fait toute la
différence. Jespere que mes deux
fils trouveront aussi quelque chose
qui les passionne. &

Mahaux Mosaiques

Ch. de Wavre 237 - 5030 Gembloux
Sur rendez-vous du lundi au vendredi,
le samedi de 10 a 18h
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West-Vlaams Tegelhuis :
Votre partenaire de bout en
bout pour des carrelages de
qualité supérieure

En tant qu'entrepreneur, archi-
tecte, architecte d'intérieur, pro-
moteur immobilier ou paysagiste,
vous n‘avez de cesse de faciliter
: la vie de vos clients. Et c'est pré-
cisément une des grandes va-
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_ leurs ajoutées de West-Vlaams

] Tegelhuis. Cette entreprise fami-
liale basée a Rumbeke guide les
clients finaux de A a Z a travers
un choix inoui de carrelages pour
l'intérieur et I'extérieur.

Les familles Olivier et Vankeirsbilck

ont des affinités profondes avec le

3 secteur de la construction depuis

.| plus de 70 ans. « Mon grand-pere

Gérard Olivier a créé une entre-

prise de matériaux de construction

en 1948, et mes parents ont repris

le flambeau. En 1980, Frans, mon

pére, a repris une entreprise de

3 carrelages de Roulers et |a rebap-

tisée West-Vlaams Tegelhuis. Nous

avons alors ajouté une corde sup-

plémentaire a notre arc déja bien

fourni. Depuis 30 ans, West-Vlaams

- Tegelhuis est situé a cet endroit trés

' en vue, prés de lautoroute E403.
Sa situation centrale et son acces-

i sibilité attirent surtout les habitants

. _-.J de Flandre occidentale et orien-

IA Laura Calleeuw, tale. Lentreprise de matériaux de
IFIBXEEERIS EEt LRI construction, aujourd’hui dirigée par



mon frére, tourne elle aussi trés bien
», précise Filip Vankeirsbilck, PDG
de West-Vlaams Tegelhuis.

Des experts pour vous guider

Si par le passé l'entreprise s'adres-
sait principalement aux particuliers,
elle s'est révélée étre un excellent
partenaire B2B au fil des ans.
« Nous travaillons beaucoup avec
des architectes (d’intérieur), des
entrepreneurs et des paysagistes,
entre autres. lls nous envoient leurs
clients, que nous accueillons chaleu-
reusement et que nous guidons de
main de maitre dans leur recherche
des carreaux de céramique ou des
solutions en pierre naturelle répon-
dant a leurs souhaits. Dans notre
salle dexposition de 2500 m? ils
peuvent trouver les carreaux céra-
miques de plusieurs marques espa-
gnoles et italiennes. Nous importons
aussi des pierres naturelles de tous
les continents. Outre le choix des
carrelages, nous les aidons aussi a
trouver la bonne couleur de joint, la
bonne colle et les bons profils. Les
produits qui ont le vent en poupe
aujourd’hui ? Les couleurs claires,
les tons terracotta et tout ce qui a

trait au style «Ilbiza». Nous parti-
cipons réguliérement a des foires
internationales afin de nous tenir au
courant des tendances du marché. »

Une personnalisation soignée

Outre sa salle dexposition, West-
Vlaams tegelhuis dispose égale-
ment d'un atelier trés moderne.
« Cest ici que nos spécialistes ef-
fectuent tout le travail sur mesure.
Notamment pour les plans de travail
de cuisine, les escaliers, les lavabos
et les abords des piscines. Nous
plagons nous-mémes les plans de
travail de cuisine et laissons les
autres taches a lentrepreneur. Nous
facilitons aussi au maximum la vie
des promoteurs, grdce a une coor-
dination minutieuse, a une planifi-
cation soignée et a des instructions
claires pour leurs carreleurs. »

Avec Olivier Vankeirsbilck, descen-
dant de la quatrieme génération, la
pérennité de West-Viaams Tegelhuis
semble assurée. &

Armoedestraat 15, 8800 Rumbeke
info@westvlaamstegelhuis.be
westvlaamstegelhuis.be

i 05126 3263

1"

1n0q ue 3noq ap alieuslied aon



12

vzoe

¥ FECAMO-

=
2
= N
e IEI| : - o
s L .IT
.-F-:-‘ 'j‘ In
F_____-t_a i
0 il R ]

2024

Le mardi 15 octobre, la Journée
du Parachévement s'est tenue au
Brussels Gate: une journée dé-
diée a la subtilité du secteur de la
construction et un hommage aux
artisans qui allient qualité et es-
thétique au quotidien. Sur le stand
de Fecamo, les visiteurs ont pu
rencontrer nos partenaires Rubi,
Omnicol, Stonefix et Stone+, tout
en savourant une boisson fraiche.
lls ont également eu l'occasion de
remporter un joli prix en partici-
pant a notre Roue de la fortune !

L'un des moments forts de la journée
a été la remise des prix du «Meilleur
Carreleur», un concours annuel qui
met a I'honneur le savoir-faire arti-
sanal. Nous avons échangé avec les
lauréats sur leur participation et sur le
métier de carreleur.

DU SAVOIR-FAIRE DANS LA CA-
TEGORIE MOSAIQUE !

Dans la catégorie Mosaique, les ga-
gnants se sont distingués par leur pré-
cision et leur sens du détail. Cette disci-
pline exige patience, sens artistique et
perfection technique. Voici les lauréats.



Alexandre Mahaux, Geralex
Mahaux Construct srl - 1ére place

Que représente ce prix pour vous ?
«Cette reconnaissance est une
consécration pour mon travail,» dé-
clare A. Mahaux. «Cest une immense
satisfaction de voir ma passion et ma
précision récompensées. La pose de
carreaux allie technique et art, et je
suis fier de faire partie dun secteur
qui vise sans cesse la perfection.
Merci a la fédération pour son soutien
et cette reconnaissance. »

Brice Gourdin, Le Carreleur
de 'Escaut - 2éme place

Qu’'est-ce qui est nécessaire pour
réaliser une telle activité ?

« En plus du savoir-faire, il faut beau-
coup de patience et un engagement
profond dans son travail. Chaque
détail compte,» explique B. Gourdin.
«Créer des mosaiques est un proces-
sus intensif qui pousse un artisan a se
dépasser. Il faut mettre tout son coeur
et son dme dans lceuvre pour obtenir
un résultat authentique. »

Christophe Arnould,
AR Carrelage - 3éme place

Comment voyez-vous l'avenir du
métier de carreleur ?

Christophe est optimiste quant a
lavenir de la profession, en partie
grace aux innovations dans la pro-
duction. « Les usines améliorent
constamment leurs méthodes de
fabrication, dans une vision respec-
tueuse de l'environnement. Les motifs
géométriques, les couleurs douces et
les matériaux polyvalents offrent de
plus en plus de possibilités créatives
aux carreleurs. »

DE L'EXCELLENCE DANS LA CATEGORIE STANDARD !
Dans la catégorie standard, I'accent était mis sur le savoir-faire pour des pro-
jets traditionnels de carrelage. Les lauréats ont démontré que méme les designs

simples impliquent complexité et finesse.

Eléonore Vercruysse,

Start Construction EV Studio - 1ére place

Vous étes l'une des rares femmes dans ce
secteur. Comment motiver les jeunes filles a
se diriger vers le métier de carreleur ?

« Ce meétier est exigeant mais magnifique, »
explique E. Vercruysse. « Si une jeune fille est
motivée et intéressée, elle doit se lancer sans
hésitation. Si cela ne lui convient pas, elle peut
toujours changer de voie. Lessentiel est de res-
sentir de la passion pour ce que l'on fait. »
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Christophe Arickx,
Arickx NV -2éme place

Quelles sont les difficultés de la
pose de carreaux sur des formes
arrondies ?

Arickx souligne que la précision est
essentielle pour carreler sur des
formes arrondies. « Les joints doivent
étre  parfaitement adaptés aux
courbes. Cela nécessite une prépara-
tion minutieuse du support et un ajus-
tement précis des carreaux. »

Francois Guirche,
FG Carrelage SRL - 3éme place :

Pourquoi avez-vous décidé de par-
ticiper au concours ?

« Par curiosité et par envie de mon-
trer mon travail, » confie F. Guirche.
« Cest stimulant de voir son travail
évalué par des experts et davoir une
chance détre reconnu. »




DE GRANDES AMBITIONS DANS LA CATEGORIE XXL !

Dans la catégorie XXL, l'accent était mis sur les grands formats et les joints mini-

malistes pour un rendu épuré et moderne.

Jurgen Christiaen, Verhelst
Bouwmaterialen nv - 1ere place

Vous avez soumis le travail d’'un de
vos collegues. Comment accompa-
gnez-vous les carreleurs dans leur
activité ?

Jurgen expliqgue que l'accompagne-
ment est crucial. « Nos chefs de
chantier soutiennent les carreleurs
a chaque étape du projet. Dés le
départ, nous discutons de la mise
en ceuvre et offrons une formation
continue sur les nouvelles tech-
niques. »

Gaetan Ponzo,
Est Gaetan Ponzo srl-2éme place

Pourquoi avez-vous choisi ce mé-
tier ?

« Le carrelage est dans mon sang, »
affirme G. Ponzo avec fierté. « Jai
commencé avec mon pére et je suis
maintenant la troisieme génération de
la famille dans le métier. La passion
pour ce métier ma poussé a créer ma
propre entreprise. »

Francois Guirche,
FG Carrelage SRL - 3éme place

Quels sont les avantages des car-
reaux XXL ?

« Ces carreaux offrent une esthétique
élégante et raffinée avec des joints a
peine visibles. Ils sont parfaits pour
les designs modernes et le mobilier, »
explique F. Guirche. « Les carreaux
XXL mettent en valeur les collections
haut de gamme et offrent des possi-
bilités de design infinies. »

15
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LES JEUNES TALENTS

A LHONNEUR'!

La catégorie junior (-25 ans) a permis
aux jeunes carreleurs de montrer leur
talent et leur vision pour l'avenir.

Ferre Desmet,
VTI Roeselare - 1ére place

Quel a été le projet le plus intéres-
sant sur lequel vous avez travaillé
pendant vos études ou votre stage ?
« Mon travail de fin détudes ! Jai pu
concevoir ma propre salle de bain,
avec baignoire, douche a litalienne,
lavabo et cloison. C#était incroyable
davoir autant de liberté et de pouvoir
faire mes propres choix, » explique,
plein enthousiasme, F. Desmet.

Jerko Kesteloot,
VTIRoeselare - 2éme place

Si vous pouviez refaire votre réa-
lisation, quelles améliorations ap-
porteriez-vous ?

« Jadapterais les couleurs des car-
reaux autour de la baignoire et je pas-
serais plus de temps sur lapplication
des silicones. »

Brendan Bossu, Athénée Royal
de Péruwelz - 3eme place

Aprés vos études, souhaitez-vous
travailler dans une entreprise ou
devenir indépendant ?

« Aprés mes études, je veux pour-
suivre ma passion chez Thomas &
Piron, ou je travaille déja. Cest un
endroit idéal pour acquérir de lex-
périence et gagner en autonomie.
Dici mes 25 ans, jaimerais devenir
indépendant, une fois que je suis sdr
détre prét a me lancer. »

Découvrez les créations de nos lau-
réats!?

La Journée du Parachevement 2024 a
offert un regard unique sur le monde
du carrelage. Cest inspirant de voir
comment ce métier continue dévo-
luer grace aux nouvelles technolo-
gies, matériaux et visions artistiques.
Curieux de découvrir les superbes
projets de nos lauréats ? Visitez notre
site pour en savoir plus et laissez-
vous inspirer par le savoir-faire de ces
carreleurs dexception! ~ &
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0CTO-USB ENERGY

ZEKER EN MAKKELIJK IN GEBRUIK
Seécurisee et facile a utiliser

n Tegeldrager op accu, ontworpen voor van keramische tegels met gladde, schone eventueel licht gestructureerde oppervlakken.
Ventouse congue pour soulever des carreaux en céramique sur des surfaces planes, lisses et propres ou [égérement structurées.

n 3,7V / 2 Ah accu geintegreerd in de tegeldrager en oplaadbaar via USB-C kabel. Water- en stofdichte knoppen. IP30.
Batterie intégrée de 3,7V /2 Ah, avec recharge via cable USB-C. Boutons résistants a I'eau et a la poussiere, IP30.

B ngitaal display met 4 indicatoren: Leeg / Loslaten / Voeding / Opladen + MBAR-drukinformatieweergave.
Ecran digital avec 4 indicateurs : Empty / Release / ON / Charge, avec affichage de la pression en MBAR.
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comment s’y prendre en
tant qu'entrepreneur ?

Ces derniéres années ont mis en
évidence la vulnérabilité de notre
monde globalisé face aux crises
internationales. Tout d’abord, la
pandémie de Covid-19 a entrainé
des mesures de soutien financier
sans précédent pour stimuler la
demande économique. Ensuite,
la guerre en Ukraine a perturbé
l'offre mondiale. Cette combi-
naison, aggravée par des prix de
I'énergie exorbitants, a provoqué
une tempéte inflationniste qui a
lourdement impacté consomma-
teurs et entreprises.

Les colts des produits, matieres
premieres et matériaux de construc-
tion ont non seulement augmenté,
mais sont devenus également plus
volatils. Cela a suscité de nombreux
débats publics sur la hausse des
colts des projets de construction
et de rénovation. Aujourd’hui, il est
essentiel pour les entrepreneurs
de convenir clairement des moda-
lités d'ajustement des prix dans les
contrats en cours et a venir. Mais
comment le faire de maniére cor-
recte et juridiquement solide ?



Clauses de révision des prix : prin-
cipales directives

Dans les contrats de construction pri-
vés (B2C, hors cadre de la loi Breyne),
les clauses de révision des prix sont
couramment utilisées. Ces clauses
permettent d’ajuster les colts des ma-
tériaux en fonction d'un indice officiel,
tel que llndice 1-2021, basé sur des
parameétres économiques objectifs.

Pour étre valides, ces clauses doivent
respecter des conditions strictes :

« Un maximum de 80 % du prix final
peut étre variable, tandis que 20
% reste fixe ;

e Les parametres utilisés doivent
étre réalistes et basés sur les
colts réels ;

e La clause doit étre équilibrée, ce
qui signifie qu'une augmentation
ou une diminution des prix doit
étre appliqguée de maniére iden-
tique.

En pratique, un entrepreneur peut
éviter les mauvaises surprises en limi-
tant les ajustements via des plafonds
de prix ou des seuils minimaux. Un
plafond de prix limite I€volution des
co(ts a un pourcentage déterminé
(par exemple, 10 %), ce qui signifie
que le prix peut augmenter ou dimi-
nuer d'un maximum de 10 %. Un seuil
minimal stipule que l'ajustement des
prix n'est appliqué qu'aprés avoir dé-
passé un certain pourcentage d'aug-
mentation.

Les clauses qui ne respectent pas ces
exigences sont nulles. Dans ce cas, le
prix convenu reste inchangé, ce qui
peut entrainer d'importantes pertes
financiéres pour l'entreprise.

Un contrat bien congu est un atout
précieux

Dans le secteur de la construction,
il est crucial d'établir dés le départ
des accords clairs sur les prix et
leur ajustement. Des contrats sans
clauses équilibrées sur la révision des
prix ménent souvent a des conflits
juridiques, des retards et des frustra-
tions.

Un entrepreneur a tout intérét a in-
clure une clause de révision des prix
dans ses contrats, en s‘appuyant sur
I'expertise d'un spécialiste pour rédi-
ger une clause adaptée. Des organi-
sations telles quEmbuild et la Fédé-
ration des Entrepreneurs Généraux
disposent des connaissances néces-
saires pour accompagner votre en-
treprise dans cette démarche. " &
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Cette année encore, la Fecamo
a eu loccasion de visiter le
Cersaie, le Salon internatio-
nal du carreau céramique et de
'ameublement de salle de bain,
qui s'est tenu du 24 au 27 sep-
tembre a Bologne.

Malgré les défis économiques mon-
diaux, le salon a enregistré plus de
95.000 visiteurs. Grace aux 606
exposants et aux 145.000m? de sur-
face d'exposition, les visiteurs ont
pu découvrir les futures tendances
et les solutions les plus innovantes
en matiere de surfaces, de mobilier
de salle de bain et de mobilier archi-
tectural.

Ce voyage a également été l'occa-
sion de saluer et discuter avec nos
partenaires présents sur la foire
pour renforcer nos collaborations.
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Au cours de notre visite, nous avons
(re)découvert une multitude de de-
signs, tous plus esthétiques les uns
que les autres, ainsi que les der-
niéres innovations en termes d'outil-
lage et de matériaux.

Rendez-vous I'année prochaine pour
la prochaine édition de Cersaie ! "'
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3 points a surveiller pour assurer

Givison Avis foenmiaues o consutance: suinise. == W) Buildwise
Pour empécher 'humidité de pénétrer dans les parois carrelées d'une
douche, il faut prévoir un ciment hydrofuge ou un systéme d'étan-
chéité a l'arriére du carrelage (voir NIT 227). Etant donné que ceux-ci
doivent étre raccordés de maniére étanche au receveur de douche, on
veillera a ce que ce dernier soit bien soutenu, on appliquera une bande

d'étanchéité distincte et on entretiendra soigheusement les joints

souples entre les carreaux et le receveur.

Support du
receveur de douche

Lorsque la charge exercée sur le re-
ceveur de douche entraine un mou-
vement des bords (affaissement ou
fléchissement), le joint souple entre
les carreaux et le receveur s'étire et
se comprime de maniere répétée.
Aprés un certain temps, il peut finir
par se fissurer, laissant I'humidité
s'infiltrer aisément derriere le joint.

Il est donc recommandé de veil-
ler a ce que les bords du receveur
de douche reposent sur un support
adéquat. Pour ce faire, on se servira,
par exemple, de lattes en bois traité
(voir figure 1) ou de profilés métalliques
(voir figure 2). Ce support horizontal
devra lui-méme étre soutenu verti-
calement pour éviter toute flexion.
Ainsi, des supports verticaux seront

placés tous les 50 cm sous les bords
et les angles du receveur.

C'est au plombier que revient la tache
d’installer correctement le receveur.

Application d’'une bande
d'étanchéiteé distincte

La plupart des fabricants de sys-
témes détanchéité pour douches
proposent dappliquer une bande
d'étanchéité distincte permettant
d’assurer I'étanchéité entre le rece-
veur de douche et le systéme d'étan-
chéité. Il est important de choisir un
systeme complet et de respecter les
directives du fabricant.

Afin de garantir une bonne adhé-
rence de la bande, un nettoyage
et un dégraissage préalables des
bords du receveur s'imposent.




Figure 1: Collage de la bande détanchéité sur
la partie supérieure du receveur de douche.

__—— Fond de joint
Joint souple
T Mastio polymibne

VA A ARy a _/i._/

La bande peut étre collée de deux
maniéres au receveur de douche :

e SUr sa partie supérieure (voir figure 1)

e sur les coOtés (voir figure 2). Cette
méthode est recommandée en cas
d'utilisation de carreaux minces et
de carreaux en céramique. Elle doit
alors étre appliquée (par le carre-
leur ou le plombier) avant la pose
du receveur (par le plombier). C'est
pourquoi il est essentiel que tous
les intervenants en soient infor-
més, afin de veiller a une bonne
coordination des travaux.

Les fabricants préconisent de poser
la bande d'étanchéité dabord, puis
dappliquer le systéme d'étanchéité
par-dessus celle-ci (voir figures 1 et 2).

La bande détanchéité doit étre
raccordée au receveur de douche
au moyen d'un mastic d'étanchéité
(généralement un mastic polymere
ou polyuréthane) pour obtenir une
étanchéité a l'eau complete.

Figure 2: Collage de la bande d'étanchéité

sur le coté du receveur de douche.
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Entretlen méticuleux
des joints souples

Lors de la mise en ceuvre des carreaux
muraux, on prévoira de laisser I'espace
nécessaire (minimum 6 mm) entre les
carreaux et le receveur de douche. On
y appliquera un joint souple (si possible
sur un fond de joint) au moyen dun
mastic sanitaire.

Bien que ce type de mastic ne permette
pas de garantir a lui seul I'étanchéité, il
constitue une premiére barriére contre
les infiltrations d’humidité. Il est donc
important d'effectuer un entretien régu-
lier de ce joint. Selon le ‘Guide d'entre-
tien pour les batiments durables’ de
Buildwise, les joints souples entre les
carreaux muraux et les receveurs de
douche doivent étre entretenus en
permanence. En outre, il convient de
les contrdler chaque année.

Toute détérioration du mastic (décol-

lement partiel, par exemple) exige un

remplacement immédiat. C'est au maitre

d'ouvrage que revient lentretien du joint.
N

I'étanchéité d'un receveur de douche
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Pour la conception ou la création de revétements de sol,
optez pour les systétmes Mapei ZERO : performants, sQrs
et durables, avec des émissions de CO, entiérement
compensées grace a des projets de reforestation et de
conservation de la biodiversité. Pour faire de chaque projet
un choix durable.

Les émissions de CO, mesurées pendant le cycle
de vie des produits de la ligne ZERO en 2024,
selon la méthodologie Life Cycle Assessment
(LCA), vérifiées et certifiées par des EPD, ont été
compensées par l'acquisition de crédits carbone
certifiés en soutien a des projets de protection
des foréts. Un engagement envers la planéte, les
hommes et la biodiversité.




